《国际贸易实务》教学大纲

	课程英文名
	 International Trade Practice

	课程编号
	1A10415
	课程类别
	核心课程
	课程性质
	必修

	学分
	5
	理论+实验
	5+0
	总学时数
	80

	先修课程
	经济法、微观经济学、国际贸易理论与政策、国际金融

	开课学院
	商学院
	开课系部
	国贸与会展系

	面向专业
	国际经济与贸易、国际商务、会展经济与管理
	开课学期
	3


注：课程类别是指基础课程/核心课程/模块课程/素质拓展课程； 

课程性质是指必修/限修/选修
一、 课程描述
《国际贸易实务》课程以国际货物买卖为对象，以国际贸易合同为核心，以合同的履行程序为主线，以合同的各项交易条款为重点，以国际贸易惯例和法律为依据，联系我国外贸实际，讲解国际货物买卖合同的具体条款以及合同的磋商、签订和履行的基本环节与一般做法。通过本课程的学习，使学生掌握进出口贸易的基础知识、基本程序和基本技能，对国际贸易中适用的法律、法规和国际贸易惯例有一个深入的理解并能进行应用。本课程从与外商的交易磋商、贸易术语的运用、价格核算到合同签订及履行、审证、制单、结汇等各个方面训练学生的对外贸易操作能力。
本课程融合课程思政内容，将德育、诚信内容融入课程体系，支撑和满足国际经济与贸易专业、会展经济与管理专业、国际商务专业毕业要求的第6项要求，具体内容为：“具备敬业、守业的职业精神，了解并遵守所学专业的伦理和职业道德。”通过课程内容与德育、诚信相关内容融合的设计，使学生在具备专业能力的基础上，树立正确的人生观和价值观，坚定积极健康的理想信念，不忘初心，诚信经营，遵守商业伦理和职业道德，为祖国经济繁荣发展而努力学习。
《国际贸易实务》是国际经济与贸易专业、国际商务专业（本科）的必修课程和核心课程之一，是学习专业操作性贸易课程，如国际贸易实务操作、国际市场营销、外贸单证训练、国际贸易综合实训、跨专业综合实训等课程的先修核心课程。《国际贸易实务》课程实行研究型教学（大班教学、小班讨论）的模式，其中大班教学时需特别注重联系外贸实践，让学生真正体会到外贸业务的真实情况和知识的灵活运用；小班讨论的讨论主题、内容更是需要依据外贸实践对学生知识、能力的需求去设置，让学生通过讨论了解到实际业务的运行情况并发现自己在知识、能力方面的不足，以便在今后的学习中予以加强。
二、课程目标与毕业要求
通过该课程的教学将帮助学生实现以下人才培养毕业要求：

1、毕业要求2.2 理解并运用专业知识和专业技能，具有从事国际经济与贸易专业相关领域工作所必备的基础理论、基本知识、基本技能、基本方法。

●奠定学生国际贸易实务业务操作基础。使学生能够全面掌握国际贸易实务的研究对象、主要内容、适用法律、业务程序等，形成国际贸易实务的基本认知结构，从而为今后学习其他经贸类专业理论和实操课程，并为开展科学研究奠定坚实的基础。
2、毕业要求2.3培养独立操作货物进出口业务、商品国际市场营销能力。

●提升学生的对外贸易实践能力。培养学生灵活运用国际贸易实务的知识解决实际问题的能力，培养学生的独立操作货物进出口业务、商务谈判、合同拟订、信用证落实、单据制作、结汇善后等能力，同时具备针对既定商品开展国际市场开拓和营销能力。

3、毕业要求4.2 理解国际专业知识，培养国际化的职业素养。

●掌握国际贸易专业知识和前沿趋势，提升学生的国际化职业素养。培养学生用国际贸易基本理论去发现贸易问题、分析贸易问题并积极寻找解决方案，运用国际贸易专业知识，把握最新前沿发展趋势，与国际接轨，塑造适应于当代国际经贸活动的系统思维、分析思维、创新思维。
三、课程教学内容和方法（Topics）
	教学内容
	教学方法
	评价方式
	课程目标与毕业要求

	
	
	
	2.2
	2.3
	4.2

	1、课程体系与合同的标的
包括：第0章绪论/第1章商品的名称和质量/第2章商品的数量/第3章商品的包装
	面授、启发式教学、案例教学、慕课教学等
	诊断性评价：课堂参与度
形成性评价：单元测验、案例分析


	√
	
	

	2、商品的价格和贸易术语
包括：第4章贸易术语/第5章商品的价格/第6章 出口成本核算与佣金和折扣
	面授、启发式教学、案例教学、慕课教学、课堂讨论
	诊断性评价：课堂参与度
形成性评价：单元测验、案例分析、课后研讨


	
	√
	√

	3、货物的交付
包括：第7章交货时间和地点/第8章 运输方式
	面授、启发式教学、案例教学、慕课教学
	诊断性评价：课堂参与度
形成性评价：单元测验、案例分析
	√
	√
	

	4、货物运输保险
包括：第7章交货时间和地点/第8章运输方式/第9章国际货物运输保险
	面授、启发式教学、案例教学、慕课教学
	诊断性评价：课堂参与度
形成性评价：单元测验、案例分析
	√
	√
	

	5、货款的结算
包括：第10章票据/第11章 汇付与托收/第12章信用证/第13章银行保证书和备用信用证/第14章不同结算方式的选择使用/第15章买卖合同中的支付条款
	面授、启发式教学、案例教学、慕课教学
	诊断性评价：课堂参与度
形成性评价：单元测验、案例分析、课后研讨
	√
	√
	√

	6、争议的预防与处理
第16章货物的检验/第17章索赔/第18章不可抗力/第19章仲裁
	面授、启发式教学、案例教学、课堂讨论
	诊断性评价：课堂参与度
形成性评价：单元测验、案例分析
	
	√
	√

	7、交易磋商与合同的订立和履行
第20章出口交易磋商和合同订立/第21章出口合同的履行
	面授、启发式教学、案例教学、慕课教学
	诊断性评价：课堂参与度
形成性评价：单元测验、案例分析
	
	√
	√

	全部内容
	
	终结性评价：期末考试（或综合报告）
	
	
	


课程教学的详细内容与要求如下：
1．课程体系与合同的标的
（1）教学内容：

●国际贸易实务课程的体系构建；国际贸易实务的研究对象、主要内容、适用法律和业务程序。
●商品的名称；商品的质量，质量的表示方法，品质机动幅度条款。
●数量条款在合同中的重要性；数量的计算；买卖合同中的数量条款。
●包装条款在合同中的重要性；运输与包装；销售包装；定牌、无牌和中性包装；买卖合同中的包括条款。

（2）教学重点和难点：

●国际贸易实务的主要内容与合同；国际贸易惯例和法律的关系；商品质量的规定方法；凭样成交的概念及特点。

●重量的计算方法；数量机动幅度条款。
●合同磋商与包装条款关系；ISO规定的运输标志及其制定；灵活运用和表达包装条款。

（3）教学目标：
●理解国际贸易实务的概念，形成自己对外贸业务的认识；理解国际贸易实务的研究对象、国际贸易惯例和法律的关系、国际贸易合同对于外贸业务的重要性。
●理解商品的名称及其命名方式；理解商品质量的含义、重要性、基本要求，灵活运用商品质量的规定方法，能够用英语准确表达合同中质量条款。
●记忆和理解数量条款在合同中的重要性；理解重量的计算方法、度量衡制度、计量单位；理解和应用数量条款和数量的机动幅度条款
●理解包装条款在合同中的重要性；理解和应用运输包装；理解销售包装的种类、文字说明、条码标志；理解定牌、无牌和中性包装；分析应用合同中的包装条款。
[德育要素及内容] 
· 培养学生具备法律意识和规则意识，在规则允许的范围内诚信经营，树立大局意识和国际视野，利用专业知识开拓市场、开展国际市场营销和国际贸易。结合我国国际贸易的发展现状，客观认识差距，肯定取得的成绩，激励学生脚踏实地、积极创新。
2．商品的价格和贸易术语
（1）教学内容：

●贸易术语的含义和作用。
●有关贸易术语的国际惯例。
●六种主要贸易术语和其他五种贸易术语。
●商品的价格。
●出口换汇成本、佣金、折扣。
（2）教学重点和难点：

●贸易术语的含义和作用；2010通则的基本规范。。

●六种主要贸易术语的交货点、风险点、费用点和买卖双方责任与义务的划分。
●外贸商品单价的表示方法；出口换汇成本的计算和应用
（3）教学目标：
●理解贸易术语的含义和作用。
●掌握有关国际上有较大影响的有关贸易术语的惯例。
●比较2010通则和2000通则的异同，比较2010通则和2020通则的异同。
●理解和应用六种主要的贸易术语，掌握每一种贸易术语的关键点。
●理解和应用出口换汇成本，能够计算某笔交易的出口换汇成本，利用出口换汇成本概念判别出口贸易的盈亏。
[德育要素及内容] 
· 培养学生遵守国际贸易职业道德和规范，履行合同价格条款职责。通过学习，培养学生具备良好的社会职业道德、商业伦理、商业秘密等意识，并能够在对外贸易实践中，结合国家、法律、文化等因素，给出合理的价格、数量方案。
3. 货物的交付
（1）教学内容：

●交货与装运。
●装运港和目的港；分批装运和转运；装运时间。
●海洋运输：租船和班轮，运输单据。
●铁路运输、公路运输、国际多式联运、大陆桥运输。

●其他运输方式。

（2）教学重点和难点：

●准确制定装运条款中的装运港、目的港、分批、转运及装运期。。

●海洋运输营运方式和运费计算。
●海洋运输中海运提单的作用和抬头填写。
●集装箱运输、国际多式联运的特点和费用。
（3）教学目标：
●理解交货和装运的概念，应用交货时间的规定制定适合的装运条款，应用分批装运和转运条款。
●理解并灵活应用海洋运输营运方式、运输费用、运输单据。
●理解和应用集装箱运输、国际多式联运的含义、种类、优点、货物交接方式、主要单据和费用查询。
4．货物运输保险
（1）教学内容：

●保险的概念及保险的基本原则。
●货物运输保险保障的范围。
●我国海洋运输货物保险的险别与条款。
●伦敦保险业协会海运货物保险条款。
●进出口货物运输保险实务。

（2）教学重点和难点：

●保险当事人及基本原则。

●保险中风险、损失与费用的区别。
●CIC、ICC条款的险别、选择及两者之间的关系。

（3）教学目标：
●根据案例深刻理解保险的基本原则。
●结合案例理解和运用货物运输保险保障的范围。
●结合不同商品选择CIC、ICC中的合适的险别。
●灵活应用保险险别为出口货物 运输投保。
[德育要素及内容] 
· 培养学生具有高度的风险意识和社会责任感。结合贸易实务中的商品运输中的出险案例，如货船遭遇暴风雨、两船意外相撞、货船遭遇海盗等事件，让学生明白进出口货物运输中即将面临的等多方面安全问题，培养学生商业社会中的风险意识，让学生清楚，今后在不同的岗位，都要具有高度的风险防范意识和社会责任感。

5．货款的结算
（1）教学内容：

●票据：汇票、本票和支票。
●汇付、托收、国际保理与出口信用保险。
●信用证的含义、当事人、分类、内容、性质、作用、特点、UCP600。
●银行保证书和备用信用证。
●国际货物买卖合同中的支付条款。

（2）教学重点和难点：

●汇付与托收的区别。

●信用证的本质、收付程序。
●信用证使用过程中的风险防范、审核与修改信用证。
（3）教学目标：
●掌握和应用对外贸易业务中的汇票、本票和支票。
●灵活运用汇付中的T/T来结算贸易货款。
●灵活运用托收中D/P和D/A来结算贸易货款。
●灵活运用信用证结算方式进行贸易货款的结算。
●掌握每一种结算方式对于进出口商的风险，灵活用于磋商谈判。
[德育要素及内容] 
· 培养学生具有高度的结汇风险意识。结合贸易实务中的货款结算案例，如汇付和托收中进口商不按时付款获拖欠货款、信用证结算业务中进口商和银行给受益人设置的付款陷阱等事件，让学生明白进出口货物交易中货款结算的等多方面风险问题，培养学生商业社会中的风险意识，让学生清楚，每一种结算方式，都有不同程度的收汇风险，都要具有高度的风险防范意识。
· 培养学生遵守商业伦理和职业道德，履行职责。通过学习，培养学生具备良好的商业伦理和社会职业道德、知识产权保护、个人隐私保护等意识，不论作为进口商还是出口商，要想在商业社会中立足，必须具备起码的商业伦理和职业道德，方能有长远的发展，达到践行教育的初心和使命。
6.争议的预防与处理
（1）教学内容：

●货物检验的时间、地点、主体、客体、分类。
●违约与索赔。
●不可抗力。
●仲裁。

（2）教学重点和难点：

●检验权及客检条款的弊端。

●违约责任与索赔期限。
●不可抗力的认定和执行。
●仲裁协议与外贸合同的关系。

（3）教学目标：
●理解合同中一般交易条件及其作用。
●掌握和运用货物检验权、检验主体和对象、检验时间和地点、检验证书和检验条款。
●理解和运用违约责任、索赔与理赔、索赔期限。
●灵活运用不可抗力的认定和处理、通知和证明、不可抗力条款。
●掌握并灵活运用仲裁的形式和机构、仲裁协议、仲裁程序、仲裁裁决的承认和执行。
[德育要素及内容] 
· 培养学生的诚信经营和遵守职业道德与规范，履行合同。通过学习，培养学生的诚信经营意识，具备良好的社会职业道德与规范，根据商业社会规则和经济形势进行谈判与磋商，签订合同后，能够按照合同法的要求，及时履行合同，既保证自身的商业利益，又能够考虑到合作伙伴的权益。
7．交易磋商与合同的订立和履行
（1）教学内容：

●出口交易磋商的形式、内容和一般程序。
●出口合同的签订与法律效力。
●交易磋商中应注意的问题及书面合同的签订。
●进出口合同的履行。

（2）教学重点和难点：

●交易磋商的作用和法律意义。

●发盘与还盘、还盘与接收的比较。
●书面合同签订与买卖双方合同关系成立的比较。
（3）教学目标：
●理解出口交易磋商的一般程序。
●能够比较发盘与还盘、还盘与接受的异同，结合案例能够清楚区分。
●掌握并能运用基本知识缮制书面合同初稿。
●灵活运用合同履行中的货、证、船、款等环节，处理实际中的问题。
三、课程考核方式
本课程为考试课程，考试方式为闭卷考试。
课程成绩评定办法：课程成绩按百分制计分，由平时成绩和期末考试成绩综合评定。
1、平时成绩：占50%

平时成绩包括出勤、课堂参与度、课堂研讨、单元测验、案例分析等。
●出勤：占总成绩的5%；由实际出勤数与总应出勤数之比乘以100得到出勤的实际成绩。
●课堂参与度：占总成绩的5%；根据课堂互动参与的情况综合评定，包括积极参加课堂互动的态度、次数和质量等进行评分。
●课堂研讨。占总成绩的15%；学生根据主讲教师提供的研讨任务，在学期内分组完成3次课堂讨论任务，撰写讨论报告和汇报PPT。
●单元测验：占总成绩的15%；单元测验以国际贸易实务MOODLE的单元测验为准，以各单元测验成绩的平均值折算为百分制下的实际成绩。
●案例分析：占总成绩的10%；包括国际贸易实务中贸易术语和结算方式案例分析。相关课程内容结束布置课后作业任务，课后作业按照满分100分来计分。

2. 期末考试成绩：占50%

期末考试满分100分，由单项选择题、多项选择题、判断题、计算题、信用证分析和案例分析题等多种形式组成。

其中，平时考核和期末考核中案例分析或研讨分析等内容评价标准如下：
	标准
成果
	不达标
（0-59分）
	基本达标
（60-70分）
	达标
（71-84分）
	优秀
（85-100分）

	知识掌握和理解
	对理论知识理解和掌握较差，表述错误较多
	对理论知识理解和掌握较好，表述有部分错误
	对理论知识理解和掌握很好，表述错误较少
	对理论知识理解和掌握极好，没有表述错误

	理论应用
	应用能力较差，不能很好地将所学理论知识应用于实际问题的分析
	理论应用能力较好，能够利所学知识，进行基本的分析，并能够解决实际问题
	知识应用能力很好，擅于对问题进行深入分析，并提出解决方案
	能充分地利用所学理论知识全面分析问题并提出解决方案

	问题分析
	分析能力有限，缺乏中心思想和逻辑线索
	分析能力较强，逻辑整体连贯，但存在部分错误与模糊之处
	分析能力强，内容连贯一致，论证到位
	分析问题能力很强，条理清晰，逻辑明确，阐释充分


四、 教学组织

本课程教学实施过程中将采用如下教学组织方法和教学手段：
（1）理论教学：借助多媒体教学，以面授方式为主。
（2）案例教学：根据课程内容，设计不同教学案例，课下学生自学案例内容，课堂开展案例讨论，结束后提交案例分析总结。
（3）研讨式教学：本课程根据知识点内容安排2次研讨，每次研讨结束要求提交研讨报告一份。
（4）情景模拟教学：结合本课程的特点，课程结束后要求每组学生结合模拟公司、经营产品展开情景模拟谈判，对商品的质量、数量、包装、价格、运输、保险、支付等主要交易条件展开谈判，并录制成视频，作为平时成绩的一部分。
（5）要求自学部分教学内容。

五、学时分配
	教学内容
	理论
学时
	案例
学时
	研讨
学时
	实验
学时
	自学
学时
	习题课
	讨论
学时

	1、课程体系与合同的标的
	2
	
	
	
	
	
	

	2、商品的价格和贸易术语
	6
	12
	4
	
	4
	
	3

	3、货物的交付
	4
	8
	
	
	2
	
	

	4、货物运输保险
	4
	6
	
	
	4
	
	

	5、货款的结算
	4
	10
	4
	
	4
	
	3

	6、争议的预防与处理
	2
	2
	
	
	2
	
	

	7、交易磋商与合同的订立和履行 
	2
	2
	2
	
	
	
	

	合      计
	24
	40
	10
	
	32
	
	6

	总      计
	64学时+16自学学时


备注：自学学时用于预习、复习、在线习题、自学、课堂拓展等学习活动等。
六、教学资源
核心教材：
1.吴百福主编，《进出口贸易实务教程》，格致出版社、上海人民出版社，2015年第7版；
2.王伟、焦百强主编，《国际贸易实务》，清华大学出版社，2013年2月第1版
参考书目：
1．祝卫编著，《出口贸易模拟操作教程》，上海人民出版社，2014年1月
2．黎孝先主编，《国际贸易实务》，对外经济贸易大学出版社，2015年4月
3．赵承壁著，《国际货物买卖合同》，对外经济贸易大学出版社， 2013年7月
4．吴百福主编 ，《国际货运风险与保险》，上海人民出版社，2011年3月
其他学习资料：
七、教学团队
指导教师：
王伟，男，副教授，国贸与会展系主任，国际贸易实务主讲教师，承担课程统一规划、各类教学改革和教学建设项目；
焦百强，男，副教授，国贸与会展系副主任，国际贸易实务主讲教师，主要承担《国际贸易实务》、《国际贸易实务操作》校一流课程建设、全国大学生外贸从业能力大赛指导等；
姜晓昱，女，讲师，国贸与会展系专任教师，国际贸易实务主讲教师，主要承担《国际贸易实务》、《国际贸易实务操作》等课程讲授、一流课程建设等任务；
张浩飞，女，讲师，国贸与会展系专任教师，国际贸易实务主讲教师，主要承担《国际贸易实务》、《国际货运实务》、《经济法》等课程讲授、一流课程建设等任务。

